“ INSPIREZ-NOUS, ENGAGEZ-VOUS ! “

LES HABITANTS S'IMPLIQUENT SUR LE TERRITOIRE « “ REPRISE D'UNE EPICERIE SOUS FORME ASSOCIATIVE AU COEUR DU VILLAGE " « ROE
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- - l - - . AGIR ET CO-DECIDER ENSEMBLE
IMPLIQUER
« Projet collectif créé par un groupement de citoyens pour la réouverture de I'épicerie du village avec « Etude de marché via un questionnaire auprés des habitants de la Commune. SE CONCERTER
une gouvernance partagée sous la forme d’une association loi 1901. « Organisation de réunions d’information et de sensibilisation au projet aupres

« Reprise de ’Epicerie de Roézé-sur-Sarthe pour maintenir, pérenniser et développer le commerce de
proximité.

» Promouvoir et dynamiser la vente de produits locaux.

« Favoriser le lien social et ’interaction entre producteurs et consommateurs.

de citoyens. CONSULTER
« Création de différents poles de travail impliquant les adhérents de 'association :
pole fournisseur, pole communication, pole bricolage, pole animation. INFORMER ET ASSOCIER
+ Aménagement du magasin : peinture-création de meubles.

« Participation a la vie de I'épicerie au quotidien: tenue de I’épicerie par les bénévoles, récupération
des produits chez les producteurs, organisation de visite d’exploitation et de dégustation.

« Création récemment d’un club CIGALES autour d’un noyau d’adhérents de l’'association, pour
soutenir des projets allant dans le méme sens.
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- Commerce existant mais sans activité, menacant la dynamique du village.
« Création d’un groupe de citoyens pour étudier la faisabilité du projet de reprise sous forme associative.
- Apres concertation, création d’une association”pour une épicerie gourmande” et recherche de
financements correspondant a notre éthique ( rencontre avec les Clubs Cigales de la Sarthe, France active...).
« Montage du projet : étude de marché, achat du fonds de commerce, recherche des producteurs, communication. I
.

+ Ouverture a l'issue du confinement et en amont organisation d’un DRIVE permettant les premiers
contacts avec les habitants et nos produits.

EFFETS POSITIFS ET POINTS D’AMELIORATION

Points positifs :

« Maintien et pérennisation d’un commerce au cceur du village.

« Elargissement de l'offre de produits locaux et soutien des producteurs.
+ « Création d’une dynamique associative impliquant de nombreux habitants

E. OBJ EC”FS ET MOT|VAT|0NS de Roézé-sur-Sarthe et des villages voisins.
« Création d’un nouveau club d’investisseurs citoyens sur le secteur.
- - l Points d’amélioration :
« Faire comprendre la spécificité du modéle économique associatif et ses limites.

- Développer la vente de produits en circuits courts, sensibiliser le consommateur a une alimentation

saine et durable.

- Proposer des services de proximité en favorisant le lien social et I'interaction entre producteurs
locaux et habitants.

« Impliquer les adhérents de l’association dans la vie et les activités du commerce.

« Privilégier des sources de financement non conventionnelles ( crowfunding, CIGALES, apports
associatifs...) avec un accompagnement tout au long du projet.
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« Développer la communication pour convaincre davantage de citoyens sur I'importance de
privilégier une alimentation saine durable et en circuit court.
« Faire connaftre les clubs CIGALES aux porteurs de projets en
recherche d’une certaine éthique pour les accompagner et les
financer.
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CONTACT : POURUNEEPICERIEGOURMANDE@GMAIL.FR * CIGALES72@CIGALES-PAYSDELALOIRE.FR Communauté de communes




